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fragment utworu

Czesc pierwsza
S t

¢
SUPERUMYS

/4

Potrafisz to zrobié, jesli wierzysz, ze potrafisz!

Sukces to w duzej mierze sprawa dostosowania samego siebie do
ciggle zmieniajacego sie srodowiska w ktérym zyjemy, w duchu har-
monii i rbwnowagi. Harmonia opiera sie na rozumieniu sit tworza-
cych nasze Srodowisko; dlatego ta ksigzka jest w rzeczywisto$ci kur-
sem-projektem, ktéry mozna realizowaé az do szczesliwego konca,
poniewaz pomaga uczacemu sie interpretowaé, rozumie¢ i optymal-
nie wykorzystywac sily zyciowe z naszego otoczenia.

Zanim zaczniesz czytaé kolejne czeSci tworzace ten kurs Praw Suk-
cesu, powiniene$ wiedzie¢ co$ o jego historii. Powiniene$ dokladnie
wiedzieé, co ten kurs obiecuje tym, ktorzy beda sie go uczyé¢, dopoki
nie przyswoja sobie praw i zasad, na ktérych jest oparty. Powinie-
ne$ zna¢ zaréwno jego ograniczenia, jak i mozliwosci, ktore daje
jako pomoc w Twej walce o miejsce na ziemi.

Z rozrywkowego punktu widzenia kurs Praw Sukcesu nie bylby zad-
na konkurencja dla wiekszo$ci miesiecznikow typu ,Co za
historia!”, jakich pelno sie dzi§ sprzedaje.!

Kurs ten zostal stworzony dla powaznie myslacych osob, ktére po-
Swieca co najmniej cze$¢ swojego czasu sprawie odniesienia sukce-
su w zyciu. Autor kursu Praw Sukcesu nie mial zamiaru rywalizo-
wac z ludZzmi piszacymi w celu czysto rozrywkowym.

Cel autora podczas przygotowywania tego kursu byl dwojaki, a mia-
nowicie: po pierwsze — pomdc sumiennym uczniom odnalezé wila-
sne stabo$ci; po drugie za§ — pomoéc im stworzy¢é KONKRETNY
PLAN przelamania ich.

' ,,Dzi$§” tj. za zycia autora, czyli w latach 1883-1970.
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Ludzie, ktdérzy odniesli najwieksze sukcesy, musieli naprawi¢ pew-
ne stabe punkty wlasnej osobowosci, zanim zaczeli te sukcesy odno-
si¢. Najwiekszymi z tych wad, stojacych miedzy czlowiekiem a suk-
CeSem S3: NIETOLERANCJA, ZACHEANNOSC, CHCIWOSC, ZAZDROSC,
PODEJRZLIWOSC, CHEC ZEMSTY, EGOTYZM, ZAROZUMIALOSC, CHEC ZBIERANIA
TAM, GDZIE SIE NIE POSIALO OrdaZ NAWYK WYDAWANA WIECEJ NIZ SIE
ZARABIA.

Wszystkie te powszechne plagi ludzkosci oraz wiele innych tu nie
wymienionych, sa tak opracowane w kursie Praw Sukcesu, ze kazda
w miare inteligentna osoba bedzie w stanie opanowac je przy nie-
wielkim tylko wysitku i niewygodzie.

Powiniene$ wiedzie¢ na samym starcie, ze kurs Praw Sukcesu daw-
no juz wyszed! z fazy eksperymentalnej, ze ma juz na swoim koncie
osiggniecia warte powaznej uwagi i analizy. Powiniene$ tez wie-
dzie¢, ze kurs ten zostal zbadany i zaaprobowany przez kilka naj-
praktyczniejszych umystéw naszego pokolenia.

Kurs Praw Sukcesu byl poczatkowo uzywany jako wyklad, ktory
jego autor wyglaszal niemal w kazdym miescie i wielu mniejszych
miejscowos$ciach Standéw Zjednoczonych, przez okres ponad sied-
miu lat.> Moze byle$ jedna z wielu setek tysiecy os6b, ktore wystu-
chaly tego wyktadu.

Podczas owych wykladéw autor mial asystentéw rozmieszczonych
wsrdd publiczno$cei w celu interpretowania reakeji stuchaczy, dzieki
czemu dokladnie poznal wplyw, jaki jego wyklady wywieraly na lu-
dzi. W wyniku tych obserwacji i analiz do kursu wprowadzano wiele
zmian.

Pierwsze wielkie zwyciestwo kurs Praw Sukcesu odniosl, kiedy au-
tor wykorzystal go jako podstawe szkolenia, ktére zastosowano dla
armii 3000 sprzedawcow. Wiekszo$é tych ludzi nie miata zadnego

2 Prawa Sukcesu opublikowano w 1928; mozna przypuszczaé, iz wyklady
odbywaly sie w latach 1920-1927, a nastepnie wydat je w formie ksiazki.
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wezedniejszego do$wiadczenia w sprzedazy. Dzieki temu szkoleniu
byli w stanie zarobi¢ ponad milion dolaréw ($ 1 mln) dla siebie i za-
placi¢ $ 30 000 autorowi za jego ustugi, trwajace okolo szeSciu mie-
siecy?.

Jednostki i niewielkie grupy sprzedawcow, ktoére odniosly sukces
z pomoca tego kursu, sg zbyt liczne, by je wspomnie¢ w tym Wste-
pie, ale ich liczba jest naprawde wielka, za§ korzysci zaczerpniete
przez nich z kursu byly wyrazne.

Filozofie Praw Sukcesu zaprezentowano niezyjacemu juz Donowi R.
Mellettowi, poprzedniemu wydawcy gazety ,,Canton (Ohio) Daily
News”, ktory wszedl w spotke z autorem kursu i przygotowywat sie
do rezygnacji z wydawania gazety, by zajac sie biznesowym zarza-
dzaniem sprawami autora. Niestety zostal on zamordowany 16 lipca
1926 roku.

Przed swa $miercia Don R. Mellett uzgodnil z sedzia Elbertem H.
Garym, ktéry wowczas byl Prezesem Rady Nadzorczej korporacji
United States Steel, ze kurs Praw Sukcesu bedzie przedstawiony
kazdemu pracownikowi tej korporacji, co bedzie kosztowalo w su-
mie okolo $ 150 000. Plan zostal wstrzymany z powodu $mierci se-
dziego Gary'ego, ale dowodzi on, iz autor kursu Praw Sukcesu stwo-
rzyl plan ksztalcenia o trwalej wartoéci. Sedzia Gary miat szczegblne
przygotowanie do oceny warto$ci takiego kursu, a fakt, ze przeanali-
zowat filozofie Praw Sukcesu i zamierzal zainwestowa¢ w to ogrom-
na sume $ 150 000, jest dowodem stuszno$ci wszystkiego, co na te-
mat kursu sie mowi.

W tym ogblnym Wstepie do kursu zauwazysz kilka terminéw tech-
nicznych, ktére moze nie beda dla Ciebie jasne. Niech Cie to nie
martwi. Nie probuj zrozumie¢ tych termin6éw przy pierwszym czyta-
niu. Stang sie jasne, kiedy przeczytasz reszte kursu. Caly ten Wstep
ma by¢ tylko tlem dla pozostalych szesnastu cze$ci kursu i tak go

3 Warto przypomnie¢, ze tamte dolary z poczatku wieku byly warte
wielokrotnie wiecej od obecnych.
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nalezy czytaé. Nikt Cie nie bedzie z tego Wstepu egzaminowal, jed-
nak powiniene$ przeczytaé¢ go wiele razy, jako ze za kazdym czyta-
niem zdobedziesz tu my$l czy pomysl, ktorego nie zdobyle§ przy
wezeéniejszych czytaniach.

We Wstepie tym znajdziesz opis nowo odkrytego prawa psychologii,
stanowigcego kamien wegielny wszelkich nadzwyczajnych osiagnieé
osobistych. To prawo zostalo przez autora nazwane
»SUPERUMYSEEM”, co oznacza umysl, ktéry rozwinal sie dzieki har-
monijnej wspoélpracy dwojga lub wiecej ludzi, ktérzy sprzymierzaja
sie w celu zrealizowania jakiegokolwiek zadania.

Jesli zajmujesz sie sprzedaza, powiniene$ eksperymentowa¢ z kon-
cepcja ,Superumystu” w swej codziennej pracy. Zostato stwierdzo-
ne, ze grupa szeSciu lub siedmiu sprzedawcoéw potrafi wykorzystaé
to prawo tak skutecznie, ze ich sprzedaz wzrasta do calkiem niewia-
rygodnych proporcji.

Ubezpieczenia na zycie uwaza sie powszechnie za rzecz absolutnie
najtrudniejszg do sprzedawania ze wszystkiego, co sie w ogole
sprzedaje. Nie powinno tak by¢ z czym$ ogélnie uznawanym za nie-
zbedne, a jednak jest. Mimo to, grupa pracownikéw firmy Pruden-
tial Life Insurance Company sprzedajgcych gtéwnie niewielkie poli-
sy, sprzymierzyla sie, by wsrdd przyjaciot eksperymentowaé z pra-
wem ,Superumyseu”. Skutek byl taki, ze kazdy czlonek tej grupy w
ciggu pierwszych trzech miesiecy sprzedal wiecej polis, niz przez
caly poprzedni rok.

To, co z pomoca owej zasady potrafi osiggna¢ kazda doslownie nie-
wielka grupa inteligentnych sprzedawcow, ktorzy nauczyli sie wyko-
rzystywaé ,,Superumyst.”, wprawi w ostupienie nawet ludzi najbar-
dziej optymistycznych i obdarzonych najbujniejsza wyobraznia.

To samo mozna powiedzieé¢ o innych grupach handlowcéw sprzeda-
jacych towary bardziej namacalne od ubezpieczen na zycie. Miej to
w pamieci, czytajac Wstep do kursu Praw Sukcesu, a calkiem praw-
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dopodobne, iz sam ten Wstep moze da¢ Ci wystarczajaco wiele, by
zmieni¢ dalszy bieg Twego zycia.

To osobowo$ci zaangazowane w dany biznes przesadzaja o sukcesie
tego biznesu. Zmien te osobowosci tak, by staly sie milsze i atrakeyj-
niejsze dla klientéw, a biznes bedzie kwitl. W kazdym z wielkich
miast Ameryki mozna w wielu sklepach kupié¢ towary tego samego
rodzaju i jakoSci, a jednak zawsze znajdziesz tam jeden wyjatkowy
sklep, majacy wieksze obroty od wszystkich pozostalych. Powodem
za$ tego jest fakt, ze sklep ten opiera sie na jakiej$ osobie czy oso-
bach, ktére zadbaly o osobowo$¢ pracownikéw majacych kontakt z
klientami. Ludzie kupuja osobowos$¢ calkiem tak samo jak kupuja
produkty i niewykluczone, ze bardziej na nich wplywaja osobowo-
$ci, z ktorymi wchodza w kontakt, niz towary.

Nikt nie ma szansy osiqgniecia trwatego sukcesu,
zanim nie spojrzy w lustro,
by znalez¢ prawdziwq przyczyne wszystkich swych btedow.
Napoleon Hill

Ten kurs pokaze, krok po kroku, jak rozwinaé taka osobowos¢.

Czes$¢ po czescei, oto kompletna lista rzeczy, ktorych osiagniecia mo-
zesz sie spodziewac po kursie Szesnastu Praw Sukcesu:

1. OKRESLONY CEL GEOWNY nauczy Cie, jak oszczedzié energie,
ktora wiekszoé¢ ludzi marnuje na szukanie odpowiedniego dla sie-
bie zajecia. Ta cze$¢ pokaze Ci, jak raz na zawsze skonczy¢ z bra-
kiem zyciowego celu i skieruje Twoj umyst i serce w jakims$ konkret-
nym, dobrze przemys$lanym kierunku, ktéry bedzie tym zyciowym
celem.

2. PEWNOSC SIEBIE pozwoli Ci opanowaé sze$é podstawowych le-
kow, ktore sa przeklenstwem kazdego z nas: leku przed Bieda, leku
przed Chorobg, leku przed Staroécig, leku przed Krytyka, leku przed
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Utratg czyjej$ Miloci i leku przed Smiercig. Nauczy Cie tez réznicy
miedzy egotyzmem a prawdziwg pewnoscia siebie, oparta na kon-
kretnej, gotowej do uzycia wiedzy.

3. NAWYK OSZCZEDZANIA nauczy Cie, jak uporzadkowac rozdzie-
lanie Twoich dochodéw w ten sposéb, aby okreslona ich cze$c sie
stale akumulowala, tworzac w ten spos6b jedno z najwiekszych zna-
nych zrdédel osobistej potegi. Nikt nie moze odnie$é sukcesu w zy-
ciu, nie oszczedzajac pieniedzy! Od tej reguly nie ma wyjatkow i nikt
od niej nie ucieknie.

4. INICJATYWA I PRZYWODZTWO pokaze Ci, jak mozesz staé sie
prowadzacym zamiast prowadzonym w swojej wybranej sferze dzia-
lania. Rozwinie w Tobie instynkt przywodcy, ktory stopniowo za-
cznie Cie wznosi¢ na szczyty we wszystkich przedsiewzieciach,
w ktorych bedziesz bral udzial.

5. WYOBRAZNIA rozbudzi Twéj umyst tak, ze bedziesz kreowaé
nowe idee i rozwijaé nowe plany, ktére pomoga Ci osiagna¢ Twoj
Okreslony Glowny Cel. Ta lekcja nauczy Cieg, jak ,budowaé nowe
domy ze starych cegiel”. Nauczy Cie, jak tworzy¢ nowe idee ze sta-
rych, dobrze znanych koncepcji, oraz jak stosowaé stare pomysty w
calkiem nowy sposob. Juz ta jedna lekcja stanowi ekwiwalent bar-
dzo praktycznego kursu sprzedazy, i z cala pewnoécia okaze sie ist-
na kopalnia zlota wiedzy dla kazdego, kto ja weZmie na serio.

6. ENTUZJAZM pozwoli Ci ,zarazi¢” kazdego, z kim wejdziesz
w kontakt, zainteresowaniem Tobg i Twoimi ideami. Entuzjazm jest
podstawg Milej Osobowosci, za$ taka wlasnie osobowo$é musisz
mieé, aby nakloni¢ innych do wspoélpracy z Toba.

7. SAMOKONTROLA to ,kolo zamachowe”, za pomoca ktorego
kontrolujesz swoéj entuzjazm i kierujesz go tam, gdzie chcesz, aby
Cie doprowadzil. Ta lekcja nauczy Cie, w najbardziej praktyczny
sposob, jak sta¢ sie ,panem swego losu, kapitanem swej duszy”.
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8. NAWYK ROBIENIA WIECEJ NIZ TO, ZA CO CI PLACA jest jed-
na z najwazniejszych cze$ci w calym kursie Praw Sukcesu. Nauczy
Cie ona, jak wykorzysta¢ Prawo Zwiekszajacych Sie Wplywow, ktore
w koncu zapewni Ci wplywy pieniedzy o wiele wieksze niz warto$¢
ushug, jakie wykonale$. Nikt nie zdola staé sie prawdziwym liderem
w jakiejkolwiek dziedzinie zycia, nie praktykujac nawyku wykony-
wania wiecej pracy oraz lepszej pracy, niz to, za co mu placa.

9. MILA OSOBOWOSC to ,punkt podparcia”, na ktorym polozysz
Lom” swoich wysitkdw, a kiedy go inteligentnie podeprzesz, umoz-
liwi Ci usuniecie gory przeszkéd. Ta jedna cze$¢ stworzyla mase
znakomitych sprzedawcdéw. Potrafita w jeden dzien stworzy¢ lide-
row. Nauczy Cie, jak zmieni¢ swoja osobowo$é, aby$ umial sie do-
stosowaé do kazdego Srodowiska i do kazdej innej osobowosci w
taki sposob, aby je latwo zdominowaé.

10. PRECYZYJNE MYSLENIE stanowi jeden z fundamentéw trwa-
lego sukcesu. Ta cze$é nauczy Cie, jak odseparowac ,fakty” od zwy-
klych ,informacji”. Nauczy Cie, jak podzieli¢ znane Ci fakty na dwie
klasy: te ,wazne” i te ,niewazne”. Nauczy Cie, jak okreslié, co jest
,~waznym” faktem. Nauczy Cie, jak budowa¢ konkretne plany dziala-
nia w kazdej dziedzinie zycia, na bazie FAKTOW.

11. KONCENTRACJA nauczy Cie, jak skupia¢ uwage na jednym te-
macie na raz, az do chwili, kiedy stworzysz praktyczne plany opano-
wania tego tematu. Nauczy Cie, jak sprzymierza¢ sie z innymi ludz-
mi w taki sposob, by§ mogl wykorzystywac cala ich wiedze jako
wsparcie dla Twoich wlasnych planéw i zamiaréw. Da Ci to prak-
tyczna, gotowa do uzycia wiedze o sitach wokot Ciebie oraz ukaze,
jak je okielznaé i wykorzysta¢ do poparcia Twoich wlasnych intere-
sow.

12. WSPOLPRACA nauczy Cie wartoéci dzialania zespolowego we
wszystkim, co robisz. W tej czeéci nauczysz sie stosowaé prawo
SUPERUMYSLU, opisane w tym Wstepie i w Czesct Drucies tego kursu.
Pokaze Ci, jak skoordynowaé¢ swoje wlasne wysitki z wysitkami in-
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nych, tak aby wyeliminowaé tarcia, zazdro$¢, konflikty, zawisé
i chciwo$é. Nauczysz sie, jak wykorzystywaé wszystko, czego na-
uczyli sie inni ludzie o pracy, w ktora jestes zaangazowany.

13. KORZYSTANIE Z NIEPOWODZEN nauczy Cie, jak tworzyé
stopnie do sukcesu ze wszystkich przeszlych i przyszlych bledéw
i niepowodzen. Nauczy Cie roéznicy miedzy ,porazka” i ,chwilowym
niepowodzeniem” — r6znicy bardzo wielkiej i bardzo waznej. Na-
uczy Cie, jak wyciggaé korzysci z niepowodzen wlasnych i niepowo-
dzen innych ludzi.

14. TOLERANCJA nauczy Cie, jak uniknac strasznych skutkow
uprzedzen rasowych i religijnych, ktére sg zyciowa porazka milio-
néw ludzi, pozwalajacych sie weiggnaé w ghupie klotnie na takie te-
maty, zatruwajac w ten sposéb swoje umysly i zamykajac drzwi
przed rozumem i obiektywng analiza. Ta cze$é jest blizniaczka cze-
éci o PRECYZYJNYM MYSLENIU, poniewaz nikt nie zdola mysleé
precyzyjnie, nie bedac tolerancyjnym. Nietolerancja zamyka ksiege
MadroSci i pisze na jej oktadce ,Finis! Juz to wszystko wiem!” Nie-
tolerancja czyni wrogoéw z tych, ktorzy powinni byé przyjacioimi.
Niszczy okazje i napelnia umyst zwatpieniem, podejrzliwoscia
i uprzedzeniami.

15. STOSOWANIE ZLOTEJ ZASADY nauczy Cie, jak uzywaé tego
wielkiego, uniwersalnego prawa ludzkiego zachowania w taki spo-
sob, zeby latwo uzyskaé harmonijna wspolprace kazdej jednostki i
grupy ludzi. Niezrozumienie prawa, na ktérym opiera sie filozofia
Zlotej Zasady, stanowi jedna z gléwnych przyczyn porazek milio-
noéow ludzi, ktoérzy pozostaja w nedzy, biedzie i niedostatku cale swo-
je zycie. Cze$é ta nie ma nic wspo6lnego z jaka$ religia czy sekciar-
stwem, tak jak zadne inne cze$ci zawarte w tym kursie.
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ZNACZENIE WYKSZTALCENIA

Dlugo istnialo powszechne bledne rozumienie stowa ,edukowac”.
Stowniki nie pomagaly wcale, poniewaz definiowaly slowo ,eduka-
cja” jako akt przekazywania wiedzy.

Stowo ,edukowa¢” pochodzi z acinskiego educo, to znaczy 'rozwijac
OD WEWNATRZ; wydobywa¢, wyciagaé, rosnac¢ poprzez UZYWA-
NIE'

Natura nienawidzi bezczynnosSci pod kazda postacia. Daje cigglo$c
zycia tylko tym elementom, ktére sa w uzyciu. Zawiaz jedno ramie
albo ktorakolwiek z czeSci ciala, a wkrotce wkradnie sie atrofia
1 ucieknie z niego zycie. Odwr6é ten porzadek, dodaj ramieniu pracy
wiecej niz zwykle — np. daj mu jak kowalowi ku¢ zelazo caly dzien —
a ramie stanie sie silniejsze (rozwiniete od wewnatrz).

Potega wyrasta ze ZORGANIZOWANEJ WIEDZY, ale uwaga: wyra-
sta ,,z niej” poprzez stosowanie i uzywanie!

Czlowiek moze staé sie chodzaca encyklopedig wiedzy bez zadnej
potegi czy wartoéci. Wiedza ta stanie sie potega tylko w takim stop-
niu, jak bedzie zorganizowana, sklasyfikowana i zatrudniona do
dzialania. Wielu z najbardziej wyksztalconych ludzi §wiata posiada-
o mniej wiedzy og6lnej niz inni, ktérych znano jako glupcow. A roéz-
nica miedzy nimi byla taka, ze ci pierwsi uzywali posiadanej przez
siebie wiedzy, a ci drudzy nie robili nic takiego.

SZUKAJ rady ludzi, ktorzy powiedzq Ci prawde o Tobie, nawet
jesli boli Cie to stysze¢. Same pochwaty nie przyniosq poprawy,
ktorej Ci trzeba.

Osoba ,wyksztalcona” to taka, ktora wie, jak zdoby¢ wszystko, czego
jej potrzeba poprzez dazenie do swojego gldwnego CELU w zyciu,
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nie lamiac praw innych ludzi. Moze by¢ niespodzianka dla wielu tak
zwanych ,uczonych” ludzi, kiedy dowiaduja sie teraz, iz nawet nie
zblizyli sie do posiadania cech osoby ,wyksztalconej”. Moze takze
by¢ niespodzianka dla wielu, ktérym sie wydaje, ze s za malo wy-
ksztalceni, kiedy dowiedza sie, iz sa dobrze ,,wyksztalceni”.

Odnoszacy sukcesy prawnik to niekoniecznie ten, ktéry zapamietuje
najwiekszg ilo§¢ przepis6w prawnych. Przeciwnie, odnoszacy sukce-
sy prawnik to taki, ktory wie, gdzie odnaleZ¢ zasade prawng i szereg
opinii popierajacych te zasade prawna, ktéra pasuje bezposrednio
do prowadzonej przez niego sprawy.

Inaczej moéwiac, dobry prawnik to ten, ktory wie, gdzie co$ znalezé
wtedy, kiedy tego potrzebuje.

Ta zasada stosuje sie z jednakowa sila do spraw przemystu i bizne-
su.

Henry Ford ukonczyl ledwie troche klas szkoly podstawowej, a jed-
nak jest jednym z najlepiej ,wyksztalconych” ludzi na $wiecie, po-
niewaz zdobyl umiejetno$¢ takiego taczenia praw natury i ekonomii,
nie moéwiac o umystach ludzi, ze posiada moc zdobycia wszystkiego,
czego zapragnie spoérod rzeczy materialnych.

Pare lat temu podczas wojny pan Ford wytoczyl proces przeciw
»,Chicago Tribune”, oskarzajac te gazete o publikacje oszczerczych
stwierdzen o nim. Jednym z tych stwierdzen bylo, iz Ford to ,igno-
ramus”, to znaczy nieuk, a do tego pacyfista.

Kiedy sprawa trafila do sadu, prawnicy ,Tribune” probowali udo-
wodnié¢, przy ,pomocy” samego Forda, ze ich stwierdzenie bylo
prawda: ze faktycznie jest nieukiem. W tym celu przepytali go skru-
pulatnie ze wszystkich mozliwych przedmiotow.

Jedno z pytan, jakie zadali, brzmialo:
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— Ilu zolnierzy wyslali Anglicy do zduszenia powstania kolonii ame-
rykanskich w 1776 roku?

Z cierpkim u$émiechem na twarzy Ford odpowiedzial nonszalancko:

— Nie wiem, ilu doktadnie, ale slyszalem, ze bylo ich duzo wiecej niz
tych, ktérzy potem wrécili do domu.

Po tym nastapil glodny $miech sedziego, lawy przysieglych, ludzi na
sali, a nawet sfrustrowanego prawnika, ktéry to pytanie zadat.

Te linie pytan kontynuowano przez ponad godzine. Ford caly czas
zachowywat stoicki spokdj, pozwalajac ,,szczwanym lisom” strony
przeciwnej bawié sie z nim, az wreszcie miatl tego dos¢. W odpowie-
dzi na szczegdlnie nieznoéne i obrazliwe pytanie, Ford wyprostowal
sie, wskazal palcem na pytajacego prawnika i odpowiedzial:

— Gdybym naprawde chcial odpowiedzie¢ na to glupie pytanie, kto-
re pan mi teraz zadal, albo na ktérekolwiek inne z pytan, jakie mi
pan wczesniej zadawal, pragne przypomnie¢ panu, iz nad moim
biurkiem wisi rzad elektrycznych guzikéw, a przyciskajac odpo-
wiedni z tych guzikéw, mogltbym wezwaé ludzi, ktorzy podaliby mi
poprawng odpowiedZ na wszystkie pytania zadane tu dzi$ przez was
oraz na wiele innych pytan, ktorych z braku inteligencji nie umiecie
ani zadaé, ani odpowiedzie¢ na nie. A teraz zechce mi pan laskawie
wyjaéni¢, dlaczego mialbym zadmiecaé sobie umyst masa bezuzy-
tecznych szczegdlow i odpowiadaé potem na kazde pytanie zadane
mi przez kazdego glupca, kiedy mam wokot siebie ekspertéw i oni
dostarcza mi wszelkich faktow, jakich potrzebuje, kiedy tylko ich za-
wolam?

Cytuje z pamieci, ale to w zupelnoéci oddaje odpowiedz Forda.

Na sali sadowej zalegla cisza. Zadajacemu pytania prawnikowi opa-
dla szczeka, oczy wyszly mu z orbit. Sedzia wychylil sie ze swojego
miejsca i gapil na pana Forda. Wielu sedzi6éw przysieglych przebu-
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dzilo sie i patrzylo wkolo, jakby nastapila tu jaka$ eksplozja (co do-
kladnie sie stalo).

Znany czlowiek koéciola, obecny na sali, powiedzial mi potem, ze
scena ta przypominala mu to, co prawdopodobne sie dzialo wtedy,
gdy Jezus Chrystus byl sadzony przez Poncjusza Pilata; zaraz po
tym, jak podal swojg slynng odpowiedz na pytanie Pilata: ,Czym
jest prawda?”

A moéwiac po naszemu, Ford tak odpowiedzial, ze tamtemu buty
spadly.

Do tego momentu w procesie 6w prawnik calkiem dobrze sie bawil
— jak mys$lal — kosztem Forda, szeroko ukazujac wilasna wiedze
ogoblng jako przyklad i poréwnujac ja z brakiem wiedzy Forda o wie-
lu sprawach i wydarzeniach.

Ale ta odpowiedz popsula mu zabawe!

Udowodnila takze po raz kolejny (wszystkim, ktorzy byli do$¢ inteli-
gentni, by to przyjac), ze prawdziwe wyksztalcenie oznacza rozwija-
nie umyslu, a nie samo zbieranie i klasyfikowanie wiedzy.

Ford nie méglby w zadnym wypadku poda¢ nazw wszystkich stolic
stanowych USA, ale moglby — i zrobit tak w rzeczywistosci — zbié
Hkapital”, ktorym mozna w kazdym stanie USA ,pociggnaé za wiele
sznurkow”.

Edukacja — nie zapominajmy tego — sklada sie z mocy dostania
wszystkiego, co kto§ potrzebuje wtedy, kiedy tego potrzebuje, bez
naruszania praw innych ludzi. Ford doskonale pasuje do tej defini-
¢ji z powodu, ktéry autor usilowat tutaj wylozyé, opisujac powyzej
wspomniany incydent zwigzany z prosta filozofia Forda.

Jest wielu ludzi ,nauki”, ktérzy z latwoscia mogliby zaplataé¢ Forda
w labiryncie pytan, z ktérych na zadne nie moéglby on odpowiedzieé.
Ale Ford moglby odwrocié sie i rozpetaé wojne w przemysle albo
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w finansach, ktéra by zmiotla z powierzchni ziemi tychze samych
ludzi, z cala ich wiedza i madroScia.

Ford nie potrafilby wej$¢ do wlasnego laboratorium i rozdzielié¢ ja-
kiego$ zwiazku chemicznego na jego pierwiastki sktadowe, a potem
polaczyé¢ ich z powrotem w ten sam zwigzek chemiczny. Ale on wie,
jak otaczac sie chemikami, ktorzy zrobia to za niego, jesli chce, zeby
tak bylo. Czlowiek, ktéry potrafi inteligentnie wykorzystaé¢ wiedze
posiadang przez kogo$ innego, jest w rownym, a nawet wiekszym
stopniu osoba wyksztalcona — jak osoba, ktora tylko posiada wie-
dze, ale nie wie, co z nig zrobié.

Profesor dobrze znanego uniwersytetu odziedziczyl duza polaé¢ mar-
nego gruntu. Ta ziemia nie miala lasu do produkcji drewna, zad-
nych mineraléw ani z16z podziemnych, byla dla niego tylko Zrédlem
wydatkow, poniewaz musiat placi¢ podatek gruntowy. Pafistwo zbu-
dowalo autostrade przecinajaca ten teren. Jakis ,niewyksztalcony”
czlowiek, jadac autem po tej autostradzie, zauwazyl, ze ta nedzna
ziemia lezy na szczycie gory, z ktorej rozciggal sie wspanialy widok
przez wiele mil we wszystkich kierunkach. On (ten niedouczony) za-
uwazyl takze, iz ziemia poro$nieta byta malymi sosenkami i innymi
drzewkami. Kupil 50 akrow (20 ha) tej ziemi, po $ 10 za akr. W po-
blizu autostrady zbudowal ciekawy dom z belek, do ktorego dotaczyt
obszerna restauracje. Kolo tego domu zainstalowal stacje benzyno-
wa. Zbudowal tuzin jednopokojowych domkéw z belek wzdluz drogi
i wynajmowal je turystom po $ 3 za noc. Restauracja, stacja benzy-
nowa, oraz domki przynioslty mu zysk netto $ 15 000 w pierwszym
roku. W nastepnym roku zwiekszyl swoj plan i zbudowal jeszcze 50
domkéw trzypokojowych, ktdre teraz wynajmuje jako domki letni-
skowe ludziom z pobliskiego miasta, za sume $ 150 na caly sezon.

Material budowlany nic go nie kosztowal, bo rosto tego pelno na
jego dzialce (tej samej, o ktdrej profesor uniwersytetu mowil, ze jest
bezwarto$ciowa).
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Ponadto wyjatkowy i niezwykly wyglad domkéw z drewnianych be-
lek postuzyl jako reklama calego planu. Niektérzy mogliby uwazaé
to za nieszczescie, gdyby musieli budowa¢ z tak prymitywnych ma-
terialow.

Mniej niz pie¢ mil od tych domkéw, ten sam czlowiek nabyt stara,
wypracowang farme z 150 akrami ziemi, placgc 25 dolaréw za akr.
Sprzedajacy uwazal te cene za niesamowicie wysoka.

Kupiec zbudowal tame dluga na 150 stép (50 metréw), zamieniajac
strumien wody w jezioro, ktére pokryto 15 akrow terenu. Wpuscit
ryby do tego jeziora, a potem odsprzedal farme na dziatki budowla-
ne ludziom, kt6rzy chcieli mieé letnig chate nad jeziorem. Catkowity
zysk z tej prostej transakeji wyniost ponad 25 tysiecy dolaréw, a
czas potrzebny do zrealizowania tego to jedno lato.

A jednak ten czlowiek, posiadajacy wizje i wyobraznie, nie byl ,wy-
ksztalcony” w powszechnym znaczeniu tego stowa.

Pamietajmy, ze przez te proste sposoby uzycia zorganizowanej wie-
dzy mozna sie sta¢ wyksztalconym i poteznym.

Komentujac opisana transakcje, 6w profesor uniwersytetu, ktory
sprzedat te 50 akrow bezwartoSciowej (?) ziemi, powiedzial:

— I pomysle¢ tylko! Ten czlowiek, ktérego wiekszoé¢ z nas nazwala-
by nieukiem, wymieszat swoja niewiedze z 50 akrami bezwartoScio-
wej ziemi, a ta kombinacja daje mu rocznie wiecej, niz ja zarobie
przez piec lat stosowania tak zwanej edukacji.

Istnieje sposobnosé, jesli nie cala masa sposobnosci, w kazdym sta-
nie Ameryki, wykorzystania tutaj opisanego pomystu. Od dzi$ pa-
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mietaj, ze w Twoim interesie bedzie, zeby przyjrze¢ sie uksztalttowa-
niu kazdego terenu, jaki zobaczysz, ktéry bedzie podobny do tego
opisanego w niniejszej lekcji. Moze znajdziesz odpowiednie miejsce
do zalozenia podobnego przedsiebiorstwa izarabiania pieniedzy.
Ten pomyst szczegdlnie nadaje sie do adaptacji w miejscach, gdzie
nie ma wielu plaz do kapieli, poniewaz ludzie naturalnie lubia takie
wygody.

Popularno$é¢ automobili spowodowala budowe wielkiego systemu
publicznych autostrad w calych Stanach Zjednoczonych. Praktycz-
nie przy kazdej z tych autostrad jest odpowiednie miejsce na ,,Wio-
ske z chatek” dla turystow, ktéra czlowiek z WYOBRAZNIA i PEW-
NOSCIA SIEBIE moze zmienié w prawdziwa kopalnie pieniedzy.

Okazje do zarobienia pieniedzy leza wszedzie wkoto Ciebie. Kurs ni-
niejszy zostal zaprojektowany, aby poméc Ci ,widzie¢” te okazje
oraz aby poinstruowaé¢ Cie, jak najlepiej je wykorzystaé, kiedy juz je
znajdziesz.
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Czesc druga
Okreslony Cel Gtowny

Stowem kluczowym calej czeéci jest stowo ,,okreslony”.

Najbardziej bulwersujgca jest §wiadomo$é, iz 95% ludzi na $wiecie
snuje sie bez celu przez zycie, bez najmniejszego pojecia o pracy, do
ktorej sa najlepiej przystosowani, oraz bez najmniejszej nawet po-
trzeby posiadania czego$ takiego, jak okreslony cel, do ktérego sie
dazy.

Istnieja przyczyny psychologiczne, jak rowniez ekonomiczne do wy-
boru okreslonego celu gtéwnego w zyciu. Po§wie¢my najpierw nieco
uwagi psychologicznej stronie tego zagadnienia. Dobrze ugruntowa-
na zasada psychologii moéwi, ze czyny danej osoby sa zawsze zgodne
z myS$lami dominujacymi w jej umysle.

Kazdy okreslony cel glowny, celowo wyryty i stale noszony w umy-
§le, oraz determinacja do wprowadzenia go w zycie, w koncu prze-
sycaja cala pod$wiadomosé¢. W konicu automatycznie wplywa na fi-
zyczne dzialania ciala, prowadzac w kierunku osiagniecia tego celu.

Twdj okreslony cel gléwny w zyciu powinien by¢ wybrany po prze-
mySleniu i z uwaga, a po wybraniu zapisany i umieszczony tam,
gdzie oglada¢ go bedziesz przynajmniej raz dziennie. Efektem psy-
chologicznym takiego dzialania jest wyrycie tego celu na twojej pod-
$wiadomosci z taka sila, ze przyjmie ona ten cel za wzor albo plan,
ktory w koncu zdominuje twoje dzialania w zyciu i doprowadzi Cie,
krok po kroku, do osiagniecia tego zalozonego celu.

Zasada psychologii, poprzez ktéra mozesz wyry¢ swdj okreslony cel
gtéwny na swojej pod$wiadomoscei, nazywana jest autosugestia albo
propozycja, ktéra czesto wysuwasz sam do siebie. Jest to w pewnym
stopniu autohipnoza, ale nie nalezy sie jej bac.
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Nie musisz sie ba¢ zasady autosugestii, dopdki jeste$ pewien, ze cel
do ktérego dazysz, przyniesie Ci dlugotrwale szcze$cie. Upewnij sie,
ze Twoj okreslony cel jest konstruktywny; ze jego zrealizowanie nie
przyniesie nikomu probleméw ani nieszczes$é; ze Tobie przyniesie
on spokéj i dostatek. A potem stosuj, do granic swoich mozliwoéci,
zasade autosugestii dla rychlego osiggniecia tego celu.

Na rogu ulicy, naprzeciw pokoju, w ktérym teraz pisze, widze czlo-
wieka, ktory stoi tam od rana do wieczora, sprzedajac orzeszki. Za-
jeta ma kazda chwile. Kiedy akurat nie sprzedaje orzeszkéw, prazy
je i pakuje w torebki. Jest on jednym z tej wielkiej armii stanowiacej
dziewiectdziesiat pie¢ procent ludzi bez okreslonego celu w zyciu.
Sprzedaje orzeszki nie dlatego, ze uwielbia te prace bardziej niz co-
kolwiek innego co moglby w zyciu robié, ale dlatego, ze nigdy nie
usiadl i nie wymysh} zadnego okreslonego celu, ktory przymos}by
mu wieksze zyski za jego prace. Sprzedaje orzeszki, ponlewaz unosi
sie bezwladnie na morzu zycia, a jedna z tragedii jego pracy jest
fakt, iz jesli te sama iloé¢ energii, jaka w nia wklada, skierowalby w
inng strone, zyskalby na tym o wiele wiecej.

Jeszcze jedna tragedia pracy tego czlowieka jest fakt, ze podswiado-
mie uzywa zasady autosugestii, ale robi to na wlasna niekorzys¢.
Bez watpienia, je$li mozna by zobrazowaé jego mysli, nie znalazloby
sie tam nic oprocz opiekacza do orzeszkow, paru torebek z papieru i
thumu ludzi kupujacych orzeszki. Czlowiek ten mog}by oderwac sie
od wozka orzeszkéw na ulicy, gdyby mial po pierwsze wizje siebie
wykonujacego bardziej poplatne zajecie, a po drugie ambicje, zeby
wytrwaé i utrzymac¢ w umysle ten obraz tak dlugo, az wplynie na
niego i popchnie go do podjecia krokéw potrzebnych do wej$cia w
bardziej poplatne zajecie. Ten czlowiek wklada wystarczajaca iloé¢
pracy w swoje zajecie, aby przyniosto mu ono spore dochody, gdyby
tylko ta praca byla skierowana w strone osiagniecia okreslonego
celu, ktory oferowalby wieksze dochody.

Pod$wiadomo$¢ mozna poré6wna¢ do magnesu, a kiedy zostanie
ozywiony i dokladnie nasgczony jakimkolwiek okre§lonym celem,
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nabiera zdecydowanej tendencji do przyciagania wszystkiego, co
jest potrzebne do wypelnienia tego celu. Podobienstwa sie przycia-
gaja, a dowody tego wida¢ w kazdym zdzble trawy i w kazdym ro-
snacym drzewie.

Ludzie roéwniez podlegaja temu samemu Prawu Przyciggania.
Wejdz do ktoéregokolwiek taniego hotelu robotniczego w miecie,
a znajdziesz tam zebranych razem ludzi o takim samym ogblnym
nastawieniu umyslowym. Albo odwrotnie, wejdZ do jakiejkolwiek
dobrze prosperujacej spolecznosci, a znajdziesz tam zrzeszonych ze
sobg ludzi o tych samych og6lnych tendencjach. Ludzie, kt6érzy od-
nosza sukces, zawsze szukaja towarzystwa innych ludzi odnosza-
cych sukces. Za$ ludzie, ktorym ciezko sie zyje, zawsze szukaja to-
warzystwa ludzi bedacych w podobnej sytuacji. ,Nedza nie znosi
by¢ sama”.

NIE MOW SWIATU, CO MOZESZ ZROBIC - POKAZ TO!

Woda wyréwnuje swdj poziom z taka samg pewno$cia i predkoscia,
jak ludzie wyszukujg towarzystwo wérod podobnych sobie statusem
finansowym i umyslowym. Profesor uniwersytetu Yale i wldcze-
ga-analfabeta nie maja ze soba nic wspoélnego. Gdyby ich zostawié
razem, obojetnie, na ile czasu, meczyliby sie strasznie. Wode i olej
da sie zmiesza¢ dokladnie tak tatwo, jak ludzi niemajacych ze sobg
nic wspolnego.

Sprowadza nas to do nastepujacego stwierdzenia:

Ze Ty przyciagniesz do siebie ludzi, ktérzy beda harmonizowaé
z Twoja wlasna filozofia zZyciows, czy tego chcesz, czy nie. A skoro to
jest prawda, czy nadal nie widzisz, jak wazne jest ozywienie Twoje-
go umyshu okreslonym celem gléwnym, ktéry przyciagnie do Ciebie
ludzi mogacych Ci poméc, a nie op6zni¢ w dzialaniu? Przypuécmy,
ze Twoj okreslony cel gléwny jest duzo ponad Twoja obecna pozycja
w zyciu. No to co? Masz taki przywilej — nie, taki OBOWIAZEK, aby
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mierzy¢é wysoko w zyciu. Jeste§ to winien sobie i spoleczno$ci,
w ktorej zyjesz, zeby poprzeczke stawiaé sobie wysoko.

Jest wiele dowodéw popierajacych poglad, ze nic w granicach roz-
sadku nie jest poza zasiegiem mozliwosci czlowieka, ktérego okre-
Slony cel gltéwny zostal dobrze uksztaltowany. Kilka lat temu Louis
Victor Eytinge otrzymal wyrok dozywocia w wiezieniu w Arizonie.
W momencie uwiezienia byl na wskro$ ,,zlym czlowiekiem”, jak sam
przyznaje. Ponadto wydawalo sie, iz umrze na gruzlice w przeciagu
roku.

Eytinge, jak nikt, mial powody, by czué sie zniecheconym. Opinia
publiczna byta bardzo wrogo nastawiona, a nie mial na calym $wie-
cie jednej bratniej duszy, przyjaciela, ktéry przyszediby i ofiarowal
otuche czy pomoc. Wtedy stalo sie co§ w jego wlasnym umysle, co
dalo mu z powrotem jego zdrowie; rozprawilo sie ze Smierciono$na
sbiala dzuma”, a w koficu otworzylo przed nim wrota wiezienia i od-
dalo mu wolnosé.

Cbz to bylo, to ,,co$”?

Tylko tyle: zdecydowat sie pokona¢ chorobe i odzyskaé zdrowie. To
byl bardzo okreslony cel gtéwny. W ciagu niecalego roku, od kiedy
podjal te decyzje — zwyciezyl. Nastepnie rozszerzyl swoj okreslony
cel gtowny, decydujac sie odzyska¢ wolno$é. I wkrobtce $ciany wie-
zienia roztopily sie wokot niego.

Zadne niesprzyjajace $rodowisko nie jest tak silne, zeby utrzymaé
czlowieka, ktory potrafi zastosowac zasade autosugestii dla stworze-
nia sobie okreslonego celu gléwnego. Taka osoba moze strzasngé
kajdany nedzy, zabi¢ najbardziej $mierciono$ne zarazki choroby,
wznie$¢ sie z najnizszej pozycji w zyciu do potegi i dostatkow.

Wszyscy wielcy przywodcy opieraja swoje przywodztwo na okreslo-
nym celu gléwnym. Zwolennicy ida za nim chetnie, jesli wiedza, ze
przywobdca ma przed sobg okreélony cel gléwny, oraz ze ma odwage
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poprzeé ten cel czynami. Nawet narowisty kon wie, kiedy za cugle
chwyta go jeidziec z okreslonym celem gtéwnym; wtedy poddaje
mu sie i daje sie prowadzi¢. Kiedy czlowiek z okreslonym celem
glownym rusza przez thum, wszyscy rozsuwaja sie i robia mu przej-
Scie. Ale niech tylko taki czlowiek zawaha sie i okaze w ten sposéb,
Ze nie jest pewny, w ktoéra strone chce i$¢, a thum podepcze mu po
palcach i nie zechce na milimetr ustgpi¢ z drogi.

Ludzie z okreslonym celem glownym wzbudzaja szacunek i uwage
zawsze 1 wszedzie.

Spo6jrzmy teraz na ekonomiczna strone zagadnienia.

Gdyby jaki$§ parowiec stracil ster na §rodku oceanu i zaczal krecié¢
sie w kotko — szybko spalilby caly swoj zapas paliwa, nie docierajac
do brzegu, mimo ze zuzytej energii wystarczyloby na kilkakrotne
przeplyniecie tam i z powrotem.

Czlowiek, ktory pracuje bez okreslonego celu, popartego konkret-
nym planem jego zrealizowania, przypomina taki statek bez steru.
Ciezka praca i dobre zamiary nie wystarcza, aby doprowadzié czlo-
wieka do sukcesu, bo jakim cudem bedzie pewny, ze ten sukces
osiggnal, jedli wczedniej nie ustali, jaki okreslony cel Zyczy sobie
zdoby¢?

Kazdy dobrze zbudowany dom zaczat sie w formie okreslonego celu
oraz okre$lonego planu w postaci kompletu szkicow. Wyobrazcie
sobie, co by sie dzialo, gdyby kto$§ probowal budowa¢ dom metoda
na chybit trafil, bez planéw. Robotnicy wilaziliby sobie pod nogi,
materialy do budowy lezalyby naskladane po calej dzialce, zanim
jeszcze ukonczono by fundamenty, a kazdy pracownik mialby inny
pomysl na to, jak ten dom powinien zosta¢ zbudowany. W rezulta-
cie mielibySmy chaos, nieporozumienia oraz ogromne koszty, ktére
nie pozwolilyby dokonczy¢ budowy.
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A jednak, czy kiedykolwiek zastanowile$ sie nad tym, ze wiekszo$¢
ludzi konezy szkoly, podejmuje prace w biurze czy firmie, nie majac
najmniejszego nawet zarysu czego$, co przypominaloby cho¢ troche
okreslony cel albo okre$lony plan? W obliczu faktu, ze nowoczesna
nauka zapewnila w miare dokladne sposoby i Srodki analizy charak-
teru i okredlania pracy, do ktorej ludzie sg najlepiej dopasowani,
czyz nie jest tragedia wspolczesnego Swiata, ze dziewiecdziesiat piec
procent doroslej populacji Swiata to ludzie, ktérzy odniesli porazke
W Zyciu, poniewaz nie znaleZli swojego miejsca w pracach tego $wia-
ta?

Jesli sukces zalezy od potegi, a potega to zorganizowany wysilek,
ijesli pierwszym krokiem w strone organizacji jest okreslony cel,
wtedy kazdy moze latwo pojaé, dlaczego taki cel jest niezmiernie
wazny.

Dopoki czlowiek nie wybierze sobie okreslonego celu w zyciu, roz-
prasza swoja energie i poSwieca mysli tak wielu tematom w tak wie-
lu r6znych kierunkach, ze nie prowadza one do potegi, ale do slabo-
Sci i braku zdecydowania.

Czlowiek, ktory nie mial nog, spotkal raz cztowieka, ktéry byt Slepy.
Zeby ostatecznie udowodnié, ze ma zdolno$é widzenia, kulawy za-
proponowat Slepemu stworzenie sojuszu, ktéry bedzie z korzyscia
dla nich obu.

— Pozwdl mi wspiac sie na twoje plecy — powiedzial do §lepca. —
Wtedy ja bede korzystal z twoich nég, a ty z moich oczu. Razem doj-
dziemy wszedzie o wiele predze;j.

Ze zjednoczonego wysitku wyplywa wielka sila. To jest punkt wart
powtarzania w nieskonczono$¢, poniewaz stanowi jeden z najwaz-
niejszych fundamentéw tego Kursu Praw. Wielkie fortuny tego
$wiata zgromadzono, uzywajac tej zasady zjednoczonego wysitku.
To, czego jeden czlowiek zdola dokonaé przez cale swoje zycie, jest
w najlepszym wypadku skromne; obojetnie, jak dobrze zorganizo-
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wany bylby ten czlowiek. Ale to, czego jeden czlowiek zdota dokonaé
na zasadzie sojuszu z innymi, praktycznie nie ma gbérnej granicy.

Ten SupErUMYSE, 0 ktorym méwit Carnegie w czasie MOJEGO z nim
wywiadu, skladal sie z ponad dwudziestu umystow. W tej grupie
byli ludzie praktycznie kazdego temperamentu i upodoban. Kazdy z
nich znajdowal sie w tej grupie, aby odegrac¢ pewna okreélong role, i
nie robil nic innego. Istnialo miedzy nimi doskonale porozumienie
iS$wietna wspolpraca. Rolg Carnegie’go bylo utrzymaé¢ harmonie
miedzy nimi.

I robit to doskonale.

Jesli wiesz co$ o grze w pitke nozna, to wiesz oczywiscie, ze druzyna
wygrywajgca to ta, ktéra najlepiej skoordynuje wysilki swoich gra-
czy. Praca calej ekipy wygrywa mecze. Tak samo jest w wielkiej grze
zycia.

W swoich zmaganiach o sukces powiniene$ stale mie¢ w pamieci,
czego rzeczywidcie chcesz — wiedzie¢ doktadnie, jaki jest Twoj okre-
Slony cel — i jaka jest warto$¢ zasady zorganizowanego wysitku w
osiggnieciu tego, co stanowi Twdj okreslony cel.

W jaki§ mglisty sposéb prawie kazdy posiada okreSlony cel — to
znaczy pragnienie pieniedzy! Ale nie jest to okreslony cel wedlug
znaczenia tego terminu podanego w niniejszej czeSci. Zanim Twdj
cel mozna bedzie uznac za okreslony, nawet gdyby tym celem bylo
gromadzenie pieniedzy, musisz jeszcze podja¢ decyzje dotyczaca
precyzyjnej metody, dzieki ktoérej zamierzasz zebrac te pieniadze.
Nie wystarczy, ze powiesz, iz zarobisz pieniadze, wchodzac w jaki$
interes. Musisz zdecydowaé, w jaki interes konkretnie, w jakim kon-
kretnie miejscu oraz jaki obierzesz sposob prowadzenia interesow.
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Okreslony cel to co$, co musisz stworzy¢ sam dla siebie. Nikt inny
tego za Ciebie nie zrobi, samo tez sie nie zrobi. Co masz zamiar
uczyni¢ w tej sprawie? I kiedy? I jak?

Zacznij od zaraz analizowa¢ swoje pragnienia i odkryj, czego tak na-
prawde sobie zyczysz. Potem podejmij decyzje i zdobadz to.
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Jak skorzystac z wiedzy zawartej
w petnej wersji publikacji?

Oto pierwsze dwa z szesnastu PRAW SUKCESU,
bedacych rezultatem uwaznej analizy zyciowego
dorobku ponad stu mezczyzn i kobiet, ktérzy osia-
gneli niezwykly sukces w swoim zyciu.

Napoleon Hill, autor publikacji, ktérego chyba
nie trzeba specjalnie przedstawiaé, poswiecil 15 lat
na zbieranie, klasyfikowanie i organizowanie PRAW SUKCESU,
opierajac sie na zyciu i osiggnieciach takich ludzi jak Henry Ford,
Andrew Carnegie czy John D. Rockefeller.

Teraz Ty takze mozesz poznaé Prawa, ktérych stosowanie odmienito
zycia, kariery i losy wielu ludzi w ciagu ostatnich blisko 100 lat.

(0] j sekret, na kté oparty jest
osobisty sukces kazdego czlowieka

Wiecej informacji znajdziesz na stronie:
http://prawa-sukcesu-tom1.zlotemysli.pl
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